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1er. Jornada ACAOFAR

Congreso Clínica 

Técnica: "Sticky Bone" 

Laserterapia 

El sábado 23 de marzo se realizará en el
Hotel Marriot la “1er. Jornada Científica de
Armonización Orofacial en Odontología”,
está organizado por ACAOFAR (Asociación
Civil de Armonización Orofacial Argentina).

Pág. 2

Por primera vez en Argentina se realizará
el “Congreso Clínica”. Este congreso tiene
como fundador y coordinador al Profesor
Luiz Narciso Baratieri, uno de los referen-
tes más importantes de la odontología.
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Son varios los campos en los que trabaja
la laserterapia y en los que consigue los
mejores resultados para los pacientes. 
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La técnica de "Sticky Bone" representa
una innovación destacada en odontología,
específicamente en la reparación de de-
hiscencias periimplantarias. 
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¿Cómo 
Atender una
Queja en el
Consultorio?
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- Dra. Liliana Giménez (Argentina)
Ronquido y apnea relación con
estética facial

- Dr. Jorge Huamani (Perú)
Bichectomía y lipolisis

- Dra. Ana Arcuri (Argentina)
Combinación Plasma Nutraceúticos y
Cosmeceúticos

- Prof. Dr. Celdson Azevedo (Brasil)
Queiloplastía del labio senil

Queremos compartir con Uds. el evento
más importante y esperado de la Armo-
nización Orofacial Argentina, la “1er.
Jornada Científica de Armonización
Orofacial en Odontología”. El encuen-
tro esta organizado por ACAOFAR
(Asociación Civil de Armonización
Orofacial Argentina) y se realizará el sá-
bado 23 de marzo del corriente año en
el Hotel Marriot Buenos Aires. 

Tendremos el honor de contar con la
presencia de reconocidos dictantes na-
cionales e internacionales. La jornada
está dirigida a profesionales interesados
en Armonización Orofacial “con o sin
experiencia”. Esto es el lanzamiento
presencial de ACAOFAR. 

Los temas que se abordarán serán: Ana-
tomía aplicada “Con disección cadavé-
rica en vivo” simultáneo con procedi-
mientos clínicos, rellenos biológicos y
asociación con bioestimuladores, tecno-
logía, “información legal” entre otros. 
Ya confirmaron su presencia todos los
disertantes:

- Dra. Mónica Ferrari (Argentina)
Cuestiones legales en Armonización 
Orofacial Argentina y el mundo

- Dra. Analía Rojtkop (Argentina)
Anatomía y ecografía facial

- Dra. Kelly Ricco (Brasil).
Anatomía con disección cadavérica en 
vivo y simultáneo endoláser

- Dr. José Luis Rodríguez (Argentina)
Decodificando la belleza

- Dra. Susana Gjurkan (Argentina)
Ozono intra y extrabucal

Además tendremos un amplio espacio
comercial donde se ofrecerán productos
y tecnología asociados a la disciplina.

Está todo dispuesto para que sea “El
EVENTO 2024”, capacitación, encuen-
tros y sorteos. Será una gran fiesta para
la odontología.

Los esperamos!

Dra. Analía J. Rojtkop
Presidenta ACAOFAR

Para más información:

www.acaofar.com.ar

inscpciones@acaofar.com.ar

Wapp: +541162557880

Instagram: @acaofar

www.red-dental.com / info@red-dental.com / WA: 1134777069Página 2

23 de Marzo 2024 en Buenos Aires

1er Jornada Científica de Armonización Orofacial 

- Dr. Caio Cafola (Brasil)
Bioestimuladores con ácido hialuró-
nico

Coordinación: 

Dr. Moacyr Ely Menéndez Castillero
(Brasil)

Facultades, Círculos y Colegios de
Odontología del país brindan su apoyo
académico a este evento y han confir-
mado también su presencia. 



- Dr. Iván Contreras Molina (México)

- Dr. Martín Cristoforetti (Argentina)

- Dr. Gustavo Giordani (Brasil)

Por primera vez en Argentina se reali-
zará el “Congreso Clínica”. Este con-
greso nace en Brasil hace 15 años, su
fundador y coordinador es el Profesor
Luiz Narciso Baratieri, quien es uno de
los referentes más importantes de la
odontología estética en Brasil y en el
mundo.
El congreso reúne a odontólogos, maes-
tros, formadores de opinión, científicos
de gran renombre mundial, con el obje-
tivo de difundir nuevos conocimientos
en el campo de materiales dentales, con-
tribuyendo con el proceso de aprendi-
zaje, capacitación y transformación en
la práctica dental.
El programa contará con más de 15 con-
ferencias con dictantes Nacionales e In-
ternacionales, salas de HANDS ON y
una exposición comercial  La cita será
los días 11 y 12 de abril del 2024 en el
Hilton Buenos Aires.

Dictantes:

- Prof. Luiz Narciso Baratieri (Brasil)
Fundador y Coordinador del Congreso 
Clínica.

- Dra. Andressa Ballarin (Brasil)

- Dr. Santiago Braverman (Argentina)

- Dr. Victor Clavijo (Brasil)
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Congreso Clínica Argentina

11 y 12 de Abril 2024

- Dr. Víctor Guerrero (Perú)

- Dr. Ronaldo Hirata (Brasil)

- Dr. Sidney Kina (Brasil)

- Dr. Oscar Martín González (España)

- Dr. Thiago Ottoboni (Brasil)

- Dr. Giancarlo Pongione (Italia)

- Prof. Dra. Alessandra Reis (Brasil)

- Dr. Andrés Román (Argentina)

- Dr. Viktor Scherbakov (Rusia)

Costo de participación al congreso: 

Profesionales de Argentina: $250.000.-
Extranjeros: USD 300.-

Para más información:

Congreso Clínica Argentina
Web: congresoclinicaargentina.com

Encuentro Social y Deportivo en Catamarca 
El Círculo Odontológico de Catamarca
organiza del 28 al 31 de marzo el “Pri-
mer Encuentro Interprovincial Odon-
tológico Social y Deportivo” en el
Predio Odontológico. Los organizadores
han programado tres días plenos de ac-
tividades deportivas y sociales en las
que los profesionales junto con sus fa-
milias podrán pasar unas excelentes jor-
nadas de encuentro y amistad.

El programa incluye alojamiento (por 3
noches), desayuno, almuerzo y cena.
El costo de participación es para adul-
tos: $73.000 y para niños de 4 a 10 años
de  edad: $36.500.- 

Actividades Deportivas

- Futbol femenino y  masculino
- Básquet

- Vóley femenino y masculino
- Pádel
- Tenis
- Trekking
- Ritmos

Actividades Sociales

Jueves 28: cena y peña folclórica
Viernes 29: cena y participación del hu-

morista Carlos Taριa
Sábado 30: Cena show, música con DJ
y baile.

Para más información:

Círculo Odontológico de Catamarca 
Secretaría del COC

Tel.: 3832-408330 

Wapp: 3834-981748



Procedimiento Clínico

1-Preparación del L-PRF:
Se realiza la extracción de sangre del
propio paciente para obtener el L-PRF,
asegurando una fuente autóloga de fac-
tores de crecimiento.

2-Aplicación en la Dehiscencia Pe-
riimplantaria:

Los beneficios significativos de la téc-
nica son la mejora de la Osteointegra-
ción definida como la combinación de
la matriz biológica y los factores de cre-
cimiento que mejora la osteointegración
del implante en el tejido circundante.
Otro gran beneficio es la reducción de
complicaciones ofreciendo resultados
predecibles y estéticos.

La técnica "Sticky Bone" no solo se li-
mita a la aplicación de L-PRF, sino que
también puede emplearse en conjunto
con biomateriales o para aglutinar par-
tículas óseas, formando un bloque cono-
cido como PRF block o "Sticky Bone
block. Esta versatilidad amplía las posi-
bilidades de tratamiento y ofrece solu-
ciones adaptadas a diversas condiciones
clínicas.

Además, la difusión de esta técnica ha
sido respaldada por profesionales influ-
yentes en la odontología. Entrevistas
con expertos como el Prof. Dr. Dong-
Seok Sohn destacan la simplificación y
facilitación de la implantología gracias
a las técnicas de "Sticky Bone" y la ci-
rugía con piezo eléctrico.

La técnica de "Sticky Bone" no solo re-
presenta un avance en la reparación de
dehiscencias periimplantarias, sino que
también muestra su versatilidad al ser
combinada con otros enfoques y ha ga-
nado reconocimiento en la comunidad
odontológica.

La técnica de "Sticky Bone" representa
una innovación destacada en odontolo-
gía, específicamente en la reparación de
dehiscencias periimplantarias. La téc-
nica ha surgido como una estrategia
avanzada en odontología para promover
una eficiente reparación ósea. Este en-
foque se distingue por el uso de L-PRF
(Leukocyte-Platelet Rich Fibrin), una
matriz rica en plaquetas y leucocitos que
mejora la osteogénesis y acelera la cica-
trización. Este componente desempeña
un papel crucial en la mejora de la os-
teogénesis y la reparación del tejido co-
nectivo. La capacidad del L-PRF para
acortar los tiempos de espera en injertos
y agilizar la regeneración ósea lo con-
vierte en un coadyuvante valioso en re-
generaciones óseas complejas.

Características Clave del "Sticky Bone"

1- Matriz Biológica Potenciada:
El L-PRF, componente esencial del
"Sticky Bone", actúa como una matriz
biológica que potencia la actividad ce-
lular y la regeneración tisular en el sitio
de la dehiscencia periimplantaria.

2- Estimulación de Osteogénesis:
La presencia de factores de crecimiento
en el L-PRF estimula la diferenciación
de células óseas, facilitando la forma-
ción de nuevo tejido óseo en la zona
afectada.

3- Reducción de Tiempos de Espera:
La aplicación de "Sticky Bone" ha de-
mostrado reducir significativamente los
tiempos de espera en comparación con
otros métodos, acelerando el proceso de
reparación ósea.
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Técnica: "Sticky Bone" 

Reparación de Dehiscencias Periimplantarias

El L-PRF se aplica directamente en la
zona de la dehiscencia periimplantaria,
adhiriéndose al tejido y proporcionando
un entorno propicio para la regenera-
ción ósea.

3- Cierre de la Herida:
Posteriormente, se procede al cierre de
la herida, permitiendo que el "Sticky
Bone" inicie su acción regenerativa. red-dental.com



nuestra clínica. Por eso tenemos que va-
lorar y apreciar la queja y resolverla.

3) Disculparse por el error

• No tenemos que disculparnos de en-
trada, ya que la disculpa pierde fuerza si
se hace al principio de la conversación.
• Es conveniente, en este punto, utilizar
el “yo” en lugar del “nosotros”. Queda
más sincero, porque sólo “yo” estoy al
corriente de la queja, los otros no saben
nada.
• Pedir disculpas no significa dar la
razón al paciente. 

Una queja es una expresión que denota
molestia o disgusto. La respuesta a una
queja es una oportunidad para demostrar
lo que podemos hacer por nuestros pa-
cientes. La valoración del servicio tiene
un importante componente emocional:
dos pacientes diferentes pueden valorar
el mismo servicio como excelente o
como inaceptable. Cuando un paciente
presenta una queja en el consultorio
dental, es esencial abordarla de manera
profesional y efectiva. 

Practicar la escucha activa es fundamen-
tal. Dedique tiempo a comprender la
queja del paciente de manera completa
y sin interrupciones.

Recordando estos pasos, el equipo den-
tal puede convertir una queja en una
oportunidad para fortalecer la relación
con el paciente y mejorar continuamente
la calidad de atención.

1) Decir “gracias”

• Debemos considerar que una queja es
un regalo y lo primero que haremos es 
dar las gracias. Es una actitud muy 
positiva que nos ayudará a resolverla.
• También funciona bien un buen con-
tacto visual, un gesto con la cabeza y
una sonrisa amable.
• Es la base de la futura conversación.

2) Explicar que apreciamos la queja

• Conocer la queja nos ayudará a ocu-
parnos mejor del problema: “me alegra
que nos haga llegar su queja.”
• Hay que tener presente que muchos
pacientes no se quejan, pero se van para
no volver y además hablarán mal de

4) Prometer hacer alguno inmediata-
mente

• Después de la disculpa, tenemos que
hacer ver al paciente que haremos algo:
“Haremos todo lo que podamos para re-
solver el problema lo más rápido posi-
ble”.
• Esto hará que el paciente se sienta más
relajado, porque intuye que su queja ser-
virá para algo.

5) Pedir la información necesaria

• Pedir sólo los datos que necesitamos

Marketing Dental
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¿Cómo Atender una Queja en el Consultorio?
saber, para no tener que contactar de
nuevo con el paciente para solicitar más
información.
• Es conveniente preguntar al paciente
sobre qué podemos hacer para que
quede satisfecho. Generalmente el pa-
ciente no quiere nada a cambio, sólo
quiere que nos enteremos de lo que ha
pasado.

6) Corregir el error lo más rápido po-
sible

• El paciente aprecia que el problema se
solucione con rapidez, ya que las res-
puestas rápidas se toman más seria-
mente.

7) Comprobar si el paciente ha que-
dado satisfecho

• Debemos hacer un seguimiento, con-
tactando con el paciente para saber si ha
quedado satisfecho, de manera que po-
damos comprobar si se ha solucionado
el problema.

8) Prevenir errores futuros

• Informar a todo el personal de la clí-
nica sobre la queja para prevenir que se
pueda repetir en el futuro
• Utilizar la queja como una oportunidad
para mejorar los procesos internos y la
calidad del servicio.

REDDENTALNEWS
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Son varios los campos en los que trabaja
la laserterapia y en los que consigue los
mejores resultados para los pacientes.
Estas innovaciones dentales se aplican
para la comodidad de los pacientes. El
láser no sustituye a las demás herra-
mientas o instrumental utilizado en
odontología, sino que es un comple-
mento para conseguir el mejor resultado.
El láser en odontología se empezó a usar
en 1995 para tratamientos en tejidos
blandos y dos años después para tejidos
duros.

La laserterapia en odontología basa su
trabajo y su eficacia en la aplicación de
láser en diferentes zonas de la cavidad
bucal. Es una especie de cañón de luz
que actúa sobre un área determinada y
en una concentración que permite tratar
diferentes problemas bucales. La inten-
ción de este láser es mejorar el estado de
la musculatura, la estructura ósea y, por
supuesto, promover una rápida recupe-
ración. La aplicación de esta técnica en
la odontología supone un gran avance en
los tratamientos dentales.

Gracias a la laserterapia en odontología
se pueden tratar varias afecciones de
manera rápida y limpia. La innovación
en este campo ha permitido que los tra-
tamientos dentales no sean tan agresivos
e incómodos. Se puede utilizar para tra-
tamientos de:

• Blanqueamiento: en este caso, se usa
el láser para conseguir que los efectos de
este tratamiento sean más rápidos.
• En cuanto a la caries, el láser la elimina
y prepara el esmalte para el relleno.

Laserterapia en odontología

Tecnologías

• Endodoncia: el láser se utiliza para
secar y esterilizar el conducto antes de
la obturación, aumentando así el porcen-
taje de éxito.
• En las enfermedades periodontales se
utiliza para reformar las encías y remo-
ver las bacterias durante los procedi-
mientos de limpieza del canal radicular.
• Extirpación de lesiones, hipersensibi-
lidad dental, dolor orofacial o evitar el
sangrado gracias a su efecto cauterizante
son otros usos del láser en odontología.
• Tratamiento de dolores que aparecen
después de los tratamientos. Actúa sobre
la zona nerviosa para aplacarla, evitando

que se inflame y produzca ese dolor.

No todos los láseres producen los mis-
mos efectos ni el mismo láser va a pro-
vocar el mismo efecto en los distintos
tejidos de la cavidad bucal. Existen dos
grandes grupos de láseres en función de
su potencia:

• Láser de baja potencia: tienen acción
bioestimulante, analgésica y antiinfla-
matoria.
• Láser de alta potencia: generan efec-
tos físicos visibles y se emplean como
sustitutos del bisturí frío o del instru-

mental rotatorio convencional. Los efec-
tos que un láser provoca en los tejidos
será distinto según la temperatura alcan-
zada, y pueden ser los siguientes: hiper-
termia transitoria, desecación, coagula-
ción, vaporización y carbonización.

Los principales usos del láser en cirugía
bucal son los siguientes:

• Frenillo labial superior, inferior o fre-
nillo lingual.
• Exéresis de papilomas, fibromas, diap-
neusias, mucoceles, angiofibromas, hi-
perplasias fibrosas, épulis, granulomas
y angiomas.
• Gingivectomía y alargamiento corona-
rio.
• Vestibuloplastias con injerto o de cica-
trización por segunda intención.
• Exóstosis de torus mandibulares o pa-
latinos.
• En cirugía periapical para legrado, os-
tectomía, apicectomía o realización de
cavidades retrógradas.
• En implantología para segundas fases
o tratamiento de mucositis periimplan-
tarias.
• Odontosección y ostectomía en extrac-
ción de dientes incluidos.
• Para exéresis de lesiones premalignas
siempre que se haya realizado un in-
forme anatomopatológico previo.

En función del tratamiento se usa un tipo
de láser u otro, ya que cada uno tiene
unas indicaciones concretas y no se debe
estandarizar el empleo de un único láser
para los distintos resultados que se quie-
ran conseguir.
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Observar todos los
récords mundiales
siempre es fasci-
nante. El Libro de
los Records Guin-
ness, la máxima au-
toridad en materia
de logros que rom-
pen récords, co-
menzó a mediados
de los años 50
como una idea del

director general de la cervecería Guin-
ness de crear un libro de datos para re-
solver las discusiones en los pubs. En
todos estos años se fueron sumando más
récords de los que imaginamos, con mu-
chas hazañas realmente increíbles. Pero
algunos de los registros, especialmente
los más extravagantes, pueden crear
riesgos no deseados para la salud. Estos
son algunos de los récords mundiales
actuales relacionados con la salud bucal. 

El barco más pesado tirado con dien-
tes: 614 toneladas

Establecido el 30 de octubre de 2018 en
Chornomorks, Ucrania, por Oleg
Skavysh. Oleg “el diente grúa” Skavych
es un hombre fuerte y también es médico
pediatra. Estableció este récord para
crear conciencia sobre los niños que pa-
decen cáncer.

El tren más pesado tirado por los
dientes: 260,8 toneladas

Establecido el 18 de Octubre de 2003
por Velu Rathakrishnan en Malasia. 
El jóven Velu usó sus dientes para tirar
de dos trenes de cercanías KTM, con un
peso total de 260,8 toneladas una distan-

cia de 4,2 m a lo largo de los rieles en
la estación de tren de Kuala Lumpur,

La mayor cantidad de las personas
cepillándose los dientes a la vez: 26
382

Establecido el 7 de noviembre de 2019
en Bhubaneshwar, India.
Este evento fue organizado por la Aso-
ciación India de Odontología de Salud
Pública para promover la importancia
de la higiene dental y los hábitos de
salud bucal para toda la vida.

Tapas de botellas que se quitan con

1) Relativo al extremo de un órgano o de un ápice.

2) Cualquier trastorno del sentido del tacto.

3) Porción roja expuesta del labio.

4) Dícese del sistema dentario humano que por 

estar integrado por dientes de forma desiguales 

(incisivos, caninos, premolares y molares).

5) Porción libre de diente in situ, tiene a su cargo 

intervenir directamente en el trabajo masticatorio.

6) Inflamación superficial de una membrana mucosa.

7) Inflamación de la mucosa de un seno.

8) Forma cristalina y casi transparente de yeso 

mineral.

9) Que pertenece a la atrofia o se caracteriza por 

esta.

10) Prefijo que indica relación con las encías.

1) Apical

2) Parafia

3) Prolabio

4) Heteromorfo

5) Corona

Respuestas

6) Mucositis

7) Sinusitis

8) Selenita

9) Atrófico

10) Gingivo

los dientes en un minuto: 68

Establecido el 17 de septiembre de 2011
en Bangalore, India, por Murali K.C.
Este récord no fue una hazaña espontá-
nea. Cuatro testigos presenciales, me-
dios locales y una cámara de vídeo
captaron el intento de Murali, que estaba
planeado de antemano.

Mayor número de dientes en la boca
de una persona (mujer): 38

Establecido el 20 de noviembre de 2023
en la India.

Con un total de 38 dientes, Kalpana
Balan ha batido el récord mundial del
mayor número de dientes en la boca de
una persona, record versión femenina.
Esta mujer de 26 años, madre de un hijo,
tiene cuatro dientes extra mandibulares
y dos maxilares de más. Kalpana podría
ampliar su récord en el futuro, ya que
tiene dos dientes más que aún no le han
salido y tampoco tiene muelas del juicio
El poseedor del récord masculino es
Evano Mellone (Canadá), que tiene 41
dientes.
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Red Dental, desde hace 24 años

informando sobre el Mundo de la

Odontología! 

Su Curso, Evento, Empresa, Producto 

y/o Servicio también puede ser visto 

en nuestras plataformas de 

comunicación masiva...

Contáctenos: info@red-dental.com


